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icari sbzlesme, iki veya daha fazla kisi arasinda ticari nitelikte

bir is yapmak amaciyla yapilan anlasmadir. Giinimuzde ulus-

lararasi ticari sozlesmeleri diizenleyen uluslararasi borglar
kanunu veya ticaret kanunu bulunmamasi nedeniyle uluslararasi
ticaret hacmi ve iligkilerinin gelismesine paralel olarak ticaret huku-
kunu ilgilendiren konular, uluslararasi anlasmalar yapiimasi yoluyla
yeknesak kurallara baglanmistir. Uluslararasi ticaret diizenlemeleri ile
ilgili Milletlerarasi Ticaret Odasi (ICC), Birlesmis Milletler Uluslararasi
Ticaret Hukuku Komisyonu (UNCITRAL) gibi kuruluslanin galismalar
neticesinde cesitli konularda tekdiize kurallar hazirlanmaktadir. Taraf-
lar arasinda yapilacak isin konusuna (alim satim sozlesmesi, hizmet
sozlesmesi, yapim sozlesmesi.vs.) gore imzalanacak sdzlesmede
bulunmasi gereken hususlar farklihk gosterebilmekle birlikte uluslar-
aras! ticari sézlesmelerde genel itibariyle bulunmasi gereken hususlar

asagida siralanmaktadir:

1- Taraflanin Ticari Unvanlari ve Adresleri

Ticari sozlesmelerde s6zlesme taraflarinin ticari unvaninin ve adresinin
tam olarak ve eksiksiz yazilmasi 6nemlidir. Uluslararasi ticari sézlesme-
lerde sézlesme taraflarinin isimleri uyruklari ile yazilir. Ornegin Tirk
Kanunlarina gore kurulmus anonim sirket, AlImanya Federal Cumhuri-
yeti Bavyera Eyaleti Kanunlarina gore kurulmus anonim sirket gibi.

2- Sozlesme Konusu Seyin Niteligi - Kalitesi

Tacirler arasinda yapilacak sézlesmenin konusu sayet bir mal satimina
iliskin ise malin niteliginin sézlesmede agik¢a diizenlenmesi gerekir.
Malin niteliginin tim detaylar ile s6zlesme maddesi icerisinde belir-
tilecegi gibi malin niteligini gosteren teknik rapor, gizim ve sair teknik
ozellikleri belirten belgelerin s6zlesmeye eklenmesi yoluyla da belirti-
lebilir. Ancak sozlesmeye ek yapilan belgelerin neler oldugunun
sozlesmenin ilgili maddesinde agikca yazilmasi ve sézlesmenin ayril-
maz bir par¢asi oldugunun belirtiimesi gereklidir. Sayet sézlesmenin
konusu bir hizmet alimina iliskin ise bu hizmetin kalitesinin neye gore
ve naslil belirlenebilecedinin belirlenmesi amaciyla taraflarin mutabik

kaldiklan uluslararasi kalite standartlaninin neler olduguna ve hizmeti
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Uluslararast Ticari
Sozlesmelerde Dikkat Edilmesi
Gereken Hususlar

sunan tarafin bu kalite standardina iliskin belgeleri sunmasina sézleg-

mede yer verilmesi nemlidir.

3- Sozlesmenin Konusu Mal Satimi ise Malin Miktan

Tacirler arasinda yapilan s6zlesme uluslararasi mal satim sézlesmesi ise
sozlesmeye konu edilen malin miktarinin da agikca yazilmasi gereklidir.
Ozellikle miktar belirtilirken uluslararasi dlciilerin kullaniimasina 6zen
gosterilmelidir ki; bu konuda ileride yasanabilecek anlasmazliklarin

ontine gegilebilsin.

4- Sozlesme Bedeli

Sozlesme konusu isin niteligine gore sdzlesme bedelinin agikga ve net
bir sekilde belirtilmesi gerekmektedir. Ornegin alim satim sézlesmele-
rinde satisa konu malin hangi bedelle satilacag), 6demenin de hangi
Ulkenin parasi ile yapilacagi belirtiimelidir. Yine eser (yapim) sozlesme-
lerinde bedelin birim fiyat mi yoksa anahtar teslimi fiyat seklinde mi
olacadi da belirtilmelidir. Bir diger dnemli husus ise kullanilacak para
biriminde de yanlis anlamalara neden olmamak icin belirlenen para
biriminin hangi tlkenin para birimi oldugunun agikgayazilmasi gerekli-

ligidir. Ornegin Amerikan dolan, Kanada dolar, Avustralya Dolar gibi.

5- Bedelin Odeme Sekli

Uluslararasi ticari iliskilerde farkli 6deme sekilleri uygulanmaktadir:

a) Kabul kredili 6deme,

b) Mal mukabili 6deme,

¢) Mahsuben 6deme,

d) Misterek hesap ve konsinye satis,

e) Pesin ddeme,

f) Vesaik mukabili 6deme,

g) Akreditif,

h) Karsi-ticaret.

Uluslararasi ticari sdzlesmelerde givenilir olmasi sebebiyle en ¢ok
tercih edilen 6deme sekli "akreditif'dir. Akreditifin de agma sekline ve
odeme metoduna gore farkh tirleri bulunmaktadir. En yaygin

kullanilan akreditif “ibrazda 6demeli akreditif®, en glivenli kabul edilen




akreditif ise “déniilemez teyitli akreditif"tir Uygulamada tacirlerin
akreditif agildiktan sonra sdzlesme yapmama hatasina distigi de
gorilmektedir ki; akreditif sadece bir deme sekli olmasi sebebiyle
odeme sekli disinda kalan hususlarin sézlesme ile diizenlenmemesi
ciddi riskleri beraberinde getirmektedir. Sonug olarak; uluslararasi
ticari s6zlesmelerin konusuna gére en uygun 6deme seklinin belirlen-
mesi ve sdzlegsmeye yazilmasi oldukga 6nemlidir.

6- Harglar ve Masraflar

Yapilacak olan sézlesmenin konusuna gére sdzlesme nedeniyle doga-
cak harg ve masraflanin taraflardan hangisince 6denecegi agikga
yazilmasi bu konuda ortaya ¢ikmasi muhtemel ihtilaflan engelleye-
cektir. Ornegin ihracat-ithalat-giimriik Gcretleri, alinmasi zorunlu
belge-lisans olacak ise bunlarin masraflar, vergiler, 6deme sekline
gore dogacak banka masraflari gibi.

7- Alm- Satim Sézlesmelerinde Malin Teslim Yeri ve Zamani,
Teslim Sekli

Ozellikle uluslararasi alim satim sdzlesmelerin mallarin teslim yeri,
masraf ve risklerin aliciya gegmesi; teslim zamani da malin ne zaman
teslim edilebilecedinin tespiti ydninden &nemlidir. Zira satici
belirlenen zamanda, belirlenen yerde mali teslim etmek zorundadir;
aksi takdirde sozlesmeyi ihlal etmis olacaktir. Uluslararasi alim satim
sozlegmelerinde tagima riskleri ve masraflann sézlesme taraflarindan
hangisine ait oldugunun tespitinde yaygin olarak Milletlerarasi Ticaret
Odasi (ICC) tarafindan hazirlanan Incoterms'ler kullanilmaktadir.
Burada 6nem arz eden husus, s6zlesmede agikga yazili olmadidi stirece
incoterms'lerin kullanilamayacadidir. Taraflar hangi Incoterms'in
uygulanmasi tizerinde mutabik kalmiglarsa bunun sézlesmede agikga
yazili olmasi (8rnegin CIF/Ankara Incoterms 2010 gibi) gerekmektedir.

Bir diger dnemli detay ise Incoterms'lerinsadece alim-satim sézles-
melerinde kullanilan terimler oldugu; hizmet sézlesmelerine uygula-
namaz olmasidir.

8- Ticari Evrak

Sozlesme konusu ise iligkin ticari evrakin ( kalite belgesi, ithalat-ihracat
belgeleri, sigorta poligesi vs.) sdzlesmenin hangi tarafinca temin
edilecedi ve bu ylikiimlliglni ne zaman, nerede ve ne sekilde ifa
edecegi agikca belirtiimelidir.

9-Sigorta

Taraflar arasinda yapilacak sdzlesmenin niteligine gore taraflarin
yaptirilacak sigortanin tlrd, sigorta bedelini kimin 6deyecedi, sigorta
poligesinde lehdar olarak kimin gbsterilecegi, sigorta poligesinin siiresi
konusunda da anlasmis olmalan ve bu hususlan agikga belirtmeleri
gerekmektedir.

10- Muayene (Denetim) Hald

Sozlesme konusu isin bitiminde (6rnegin alim satim sézlesmesinde
malin aliciya tesliminde ya da yapim sézlesmelerinde yapinin
tamamlanarak is sahibine tesliminde) isin s6zlesmede belirlenmis olan
niteliklere uygun olarak yapilip yapilmadigini belirlemek igin
denetim(muayene) yapilabilmesi amaciyla taraflann makul bir siire
belirlemesi énemlidir. Yine &nemli olan bir diger husus da uluslararasi
sozlesmelerde diizenlenecek olan denetimin kimin tarafindan ve
nerede yapilacagidir. Denetimin sézlesmenin konusuna gére alaninda
uluslararasi yetkinlige sahip, bagimsiz, tarafsiz ve uluslararasi kabul
gormus givenilir kuruluglara yaptinlmasi ve bunun da sézlesmede
acikga belirtilmesinde fayda bulunmaktadir.

11- Garanti ve Cezai Tazminat

Sézlesmede taraflardan birinin szlesme konusu is i¢in garanti vermesi
halinde garantinin baglayacag tarih ve ne kadar sirecegi, garanti
kapsami, sozlesme konusu seyin iade ve degisim sartlarinin kesin
olarak ve agikga yazlmasinda fayda bulunmaktadir. Burada belirmek
gerekir ki; yapilacak sézlesmenin konusuna gore garanti ile ilgili
diizenlemeler de farkliik gosterecektir. Yine sézlesmede taraflar igin
ongorilen dnemli ylkimliliklerin ifa edilmemesi veya geg ifa
edilmesi veya eksik ifa edilmesi durumlarinda karg tarafa tazmin

garantisi verilmesi de diizenlenebilir. Ornegin satim sézlesmelerinde
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satim konusu malin belirlenen tarihten sonra teslimi halinde saticinin
gecikilen giinler igin belirlenen miktarda cezai tazminat 6demesi veya
yapim/hizmet sézlesmelerinde sézlesme konusu ise belirlenen tarihte
basglanmamasi halinde ise baslamada gecikilen gtinler icin belirlenecek

cezai tazminatin 6demesi gibi.

12- On Sartlar

Uluslararasi ticari sézlesmelerde taraflar sozlesmedeki yikimliltk-
lerin ifa edilmesi iin 6n sartlar kararlastirabilirler. Ornegin uluslararasi
tagima sozlesmelerinde tagimaya konu malin sigorta poligesinin yapil-
masi ve sdzlesmenin diger tarafina ibrazi 6n sart olarak kararlastinla-
bilir. Sayet taraflar sozlesmedeki 6n sartlarin gerceklesmemesi duru-
munda sozlesmenin gegerlilik kazanmamasini amaghyorlar ise bu
hususun sozlesmede agikga yazil olmasi gerekmektedir. Bu bakimdan
uluslararasi ticari sozlesmelerin hazirlanmasinda sézlesmenin
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konusuna gére 6n sart olarak goriilen hususlarin agikca belirlenmesi
ve bu hususlann gerceklesmemesi halinde sézlesmenin gegerli olma-
yacag veya feshedilmis sayilacaginin sézlesmede agikga yazilmasi

gerekir.

13 -Fikri ve Sinai Miilkiyet Haklan

Uluslararas! ticari s6zlesmelerde sézlesmenin konusuna gére fikri ve
sinai miilkiyet haklarina iligkin diizenlemelere yer vermekte de fayda
bulunmaktadir. Zira sézlesmenin tarafi olan tacirlerin kendi Ulkelerinde
fikri ve sinai milkiyet haklarina iligkin yasal dizenlemeler farklilik
gosterebilmektedir. Yapilacak sozlesme ile karsi tarafa fikri ve sinai
haklar yoninden higbir hak verilmeyecekse ya da hangi kayit ve
sartlarla ve kapsamda verilecekse bu hususlarin agikga sézlesmeye

yazilmasi gereklidir.




14- Gizlilik

Uluslararasi ticari iliskilerde taraflardan biri digerinin veya taraflar
birbirlerinin ticari sir olarak nitelendirilebilecek neviden bilgilerine
vakif olabilmektedirler. Bu nedenle sézlesmenin, konusu uyarinca gizli
bilgilerin paylagilmasini gerekli kilan bir sézlesme olmasi halinde
sdzlesmede taraflarin gizli bilgileri ne sekilde kullanacagi, nasil
muhafaza edecedi, lglincl kisiler ile paylasmasinin sartlan agik¢a
belirlenmeli ve sézlesmeye yazilmalidir. Aynica gizlilik ylkimlilagi-
nin ihlal edilmesi halinde mutabik kalinan tutarda cezai tazminatin

ddenmesinin de sézlesmede yazilmasi faydali olacaktir.

15- Miicbir Sebepler, Beklenmeyen Haller

Sozlesmeler yapildiktan sonra taraflarin kontrolii disinda ortaya gikan
ve sdzlesme yapilirken 6n géremedikleri bazi olaylarin gerceklesmesi
taraflarin yiikiimldliiklerini yerine getirmesini imkansizlastirabilir veya
oldukga zorlastirabilir. (Ornegin genel grev, yangin, deprem, volkanik
patlama, kiiresel ekonomik kriz gibi.) Bu gibi durumlann gergeklesme-
sinin beklenmeyen hal veya miicbir sebep olup olmayacagi ve gergek-
lesmesi halinde sonuglarinin neler olacadi sézlesmede diizenlenme-
lidir.

16- Fesih

Sézlesmede diizenlenen yiikimliiliiklerin ifasi esas olmakla birlikte
yukimlaliklerin ifa edilmemesi halinde taraflara sézlesmeyi feshetme
hakk verilebilir. Taraflara s6zlesmeyi fesih hakk: verilir ise bu hakkin
hangi hallerde ve ne sekilde kullanilacag: ve fesih ihbannin da hangi
sekilde yapilacaginin agikca ve net olarak sézlesmede diizenlenmesin-
de fayda bulunmaktadr.

17- Uyusmazhklann Céziim Yolu ve Uygulanacak Hukuk

Uluslararasi ticari s6zlesmelerden dogan uyusmazliklarin ¢éziimiinde
U¢ yol bulunmaktadir. Birincisi taraflarin kendi aralarinda dostane
iliskiler ile ¢gézmesi, ikincisi milli mahkemelere basvurma Uglinciist de
alternatif ¢ézlim yollandir. Uluslararas ticari s6zlesmelerden dogan
uyusmazliklarin ¢éziimiinde yaygin olarak tercih edilen yol alternatif
¢oziim yollanndan olan tahkim usulli olmakla birlikte; taraflar hangi
¢ozlim yolunu segiyor ise bunun agik¢a sozlesmede yazili olmasi
gereklidir. Uluslararasi ticari s6zlesmelerde énemli konulardan biri de
sozlegmeye uygulanacak hukukun segilmesidir. S6zlesmede diizenlen-
meyen konulann veya sodzlesme hikimlerinin yorumlanmasinda
taraflann mutabik kalacagi bir hukukun belirlenmesine ihtiyag ola-
caktir. Uygulanacak hukukun segiminde sézlesmedeki diizenlemeler
ile uyumlu bir hukukun secilmesi 6nemlidir. Cinkii sozlesmedeki
dizenlemeler ile gelisen hukukun segilmesi halinde sozlesmedeki
hiikiimler ile segilen hukuk celisecek ve belki de sézlesmedeki hiikim-

ler gegersiz olacaktir.

18- Taraflarca Sézlesmede Degisiklik Yapilmas: Sekdi

Sézlesme metnine, sdzlesmede sonradan yapilacak degisikliklerin
mutlaka yazil olarak ve her iki tarafin yetkilileri tarafindan imzalanmasi
sartiyla gecerlilik kazanacad yazilmalidir. Bunun agik¢a yazilmamasi
gelecekte sdzlesmedeki bir maddenin sézlii olarak degistirildigi iddia-
sini giindeme getirebilir.

19- Sézlesme Maddelerinin Birbirinden Aynilabilir Olmasi

Sézlesmeler yapildiktan sonra bazen sézlesmedeki bazi maddeler
herhangi bir nedenle gecersiz hale gelebilir. Bu nedenle béyle bir
durumun sézlesmenin gegerliligini etkilemeyecedi, ilgili maddenin
sozlesmeden gikartilimis kabul edilecedi ve s6zlesmenin kalan sekliyle

yurirlikte oldugunun sézlesmeye yazilmasi faydali olacaktir.

20- Bildirimler

Sézlesmeden kaynaklanan bir durumun taraflarca birbirine nasil ve ne
kadar siire igerisinde bildirileceginin sézlesmede agik¢a yazilmasi
gereklidir. Ornegin sézlesme konusu isin eksik yapilmasi halinde buna
iliskin bildirimin ne kadar siire igerisinde ve nasil diger tarafa bildirile-
cegi gibi. Bildirimlerin sihhati igin dnemli bir husus da adres degisiklik-
lerinin taraflaninbirbirlerine bildirmesidir. Bu nedenle sézlesmede
taraflarin adreslerinde degisiklik olmasi durumunda bu durumu ne
kadar siire icerisinde birbirlerine bildirecekleri de diizenlenmelidir.

21- Yiiriirliik Tarihi ve Taraflarin imzas

Taraflanin yiktmliliklerini ifa etmeye ne zaman baslayacaklanini
tespiti bakimindan sézlesmenin ne zaman yiirtrlige gireceginin
sozlesmede belirtiimesi gerekmektedir. Ancak burada da dikkat
edilmesi gereken husus tarihin yazilig seklidir. $6yle ki; 01.06.2013
olarak yazilan tarih Turkiye'de haziran ayinin birinci giini olarak
anlagilmakta iken; Amerika'da ocak ayinin altina giini olarak
anlasiimaktadir. Bunun gibi bir yanls anlasilmayi 6nlemek igin s6zles-
melerde "ay"i rakam ile belirtmek yerine yazi ile (6rnegin 1 Haziran
2013 gibi) belirtmek gerekir. Sozlesme birden fazla sayfadan olusuyor
ise sadece son sayfa degil sézlesmenin tiim sayfalarninin sézlesmenin
taraflarincaimzalanmasi gerekmektedir.

Sonug olarak; uluslararasi ticari sézlesmelerde s6zlesmenin konusuna
gore ve konusuna has olarak bulunmasi gereken unsurlar farklilik
gOsterecektir.

Bu nedenle yapilmasi planlanan uluslararasi sézlesmenin konusunda
uzman hukukgular tarafindan hazirlanmasi veya kars tarafca énceden
hazirlanmis olan sézlesmenin incelenmesi yoniinden uzman hukuk-
culardan hukuki destek alinmasi gelecekte vuku bulabilecek olasi

uyusmazliklarnn mimkiin oldugunca éniine gecilmesini saglayacaktir
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IMPORTANT CONSIDERATIONS IN INTERNATIONAL COMMERCIAL CONTRACTS

A commercial treaty is a treaty between two or more people and its qualification commercial. In this day and time there is not an international
obligations code, neither business law. By this reason lex mertorica is based on the rules which are uniform laws. In addition lex mertorica is related
with volume of trade and relations between states. International Chambers of Office(ICC) and United Nations Commission on International Trade
Law(UNCITRAL) work on international trade regulations and its rules. In more cases than not a commercial treaty includes some subjects. To mention
there are few are business names in counterparty and their adresses, contract product, contract price, method of payment, delivery point, fuse, right of
search etc. Commonly used subjects are

1. Business names of counterparty and their adresses: The most important thing is writing a business name completely.

2. Contract Product and its Quality: It matters on selling/buying goods or a buy service from someone or something. Quality of goods, technical
reports etc could be attached. If someone buy service, counterparties have to come to terms with service and its details.

3. If contract product is about selling goods, both sides have to come terms with its quantity.

4, Contract price

5. Method of payment

6. Fees and expenditures

7. Delivery point, if a contract product is about selling/buying a good. Moreover mode of delivery and time of delivery must be remarked.

8. Mercantile paper: It must be remarked which side of counterparty would assure the mercantile paper.

9. Fuse

10. Right of search

11. Suretyship and exemplary damages

12. Conditions predecent

13. Intellectual and industrial property rights: Giving place to intellectual and industrial property rights is benefical, because these rights vary by
states. That is why giving place to intellectual and industrial property rights is important between counterparties.

14, A confidentiality agreement

15. Vis majors and unexpected situations

16. Terms of termination

17. Settle a controversy and applicable law

18. Making legal changes in a contract

19. Being separable of each provisions of the contract

20. Declaratives

21. The closing and its time, signs of counterparties
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